Le coin perso

Les limites de 1

Apres avoir suivi durant
un an une formation de
3¢ cycle, Marc Meneses

a pu rejoindre un cabinet
spécialisé. Mais l'offre
reste rare.

dix ans. Ma fernme et moi ré-

wvions d'une grande famille,
avec qualre ou cing enfants. Un sa-
laire de I'Education nationale ne suf-
Jfisait pas. » Marc Meneses lavoue
aisément, ce sont des raisons prosai-
quement domestiques qui l'ont
poussé a bouleverser son plan de car-
riére.

Tl rejoint la sphére privée par la
porte du conseil et devient spécialiste
des problématiques de la distribution
business to business, comme consul-
tant junior, senior puis associé. Mais
ce qui l'intéresse, cest l'intelligence
économigue. Il n'a pas d'idée trés pré-
cise des opportunités réelles du mar-
ché en termes de structuration et de
besoins de T'offre, mais dépose un
dossier de candidature auprés de
I'Ecole européenne d’intelligence
économique (EEIE). Plutét surpris
d'étre rapidement sélectionné, il né-
gocie avec ses associés des aménage-
ments pour I'année a venir : il consa-
crera au cabinet deux jours et demi

.H‘ Dai été prof d'histoire pendant

par semaine ainsi que la totalité de
ses conges et se formera le reste du
temps.

Une année complete (1.500 heu-
res) pour obtenir un dipléme de
3¢eycle en intelligence économique
appliquée. Avec ses quinze camara-
des de promotion, Marc Meneses va,
linformation, au management des
risques, a la géopolitique, a I'in-
fluence et la contre-influence, au lob-
bying... Le tout jalonné de travaux
pratiques : une cinquantaine de mis-
sions en réel aupres d'entreprises
partenaires de 'EEIE. De retour, frai-
chement diplomé, dans son eabinet
conseil, il cherche i développer pour

s'initier 4 lanalyse et & la synthése de -

5i la thématique
intéresse, si les.
entreprises, les
institutionnels et
les observateurs
évoquent la
nécessité de la
décliner dans les
organigrammes
et les pratiques,
Tintelligence
économique n'a
pas encore
d'existence
avérde en tant
qu'activité
structurée,
CORBIS

ntelligence économique

ses clients une offre de formations
I'intelligence économique. « Trés vite,
Je me suis rendu comple que, sans
réseau, ¢étail mission tmpossible. »
Autrement dit : pour vendre de I'in-
telligence économique, il faut le faire
au sein d'une entité spécialisée.

DEUX OU TROIS SEULEMENT
A AVOIR TROUVE UN JOB
Mare Meneses quitte donc ses asso-
ciés pour rejoindre I'une des quel-
ques sociétés de conseil en intelli-
gence économique de la place. Le
choix s'est avéré assez limité. Carsila
thématique intéresse, si les entrepri-
ses, les institutionnels et les observa-
teurs évoquent la nécessité de la dé-
cliner dans les organigrammes et les
pratiques, si l'on voit méme certai-
nes écoles et universités mettre en
place des cursus spécialisés, l'intelli-
gence économique n'a pas encore
d'existence avérée en tant quactivite
structurée. Parmi ses camarades de
promotion, ils ne seront que deux ou
trois 4 avoir trouvé un job en phase
avec leur formation. .. ;
Mare Meneses aura pour sa part
perdu en salaire. 11 doit, 4 40 ans, se
construire une nouvelle carriére, et
n'est toujours pas pére d'une famille
nombreuse. Mais clest, assure-t-il,
sans aucun regret. D'autant moins
qu'il est convaincu d’alimenter
I'amoree d'un mouvement en phase
avec la logique économique. w18
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